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IT's easy

El negocio internacional del Grupo espaiiol representa ya mas del 50% de sus ventas

SATEC CONSOLIDA SU PRESENCIA EN AFRICA CON
UN CONTRATO EN ANGOLA DE 35 MILLONES

e Es yauna de las principales compafiias espafiolas TIC en el continente africano y
una de las multinacionales lideres de la region

e Basa su negocio en la especializacién y la diversificacién geografica, con desarrollo
en mas de 20 paises de Africa, Oriente Medio y América

Madrid, 17 de febrero de 2014.- SATEC avanza en su estrategia de internacionalizacién con
la adjudicacion de un contrato en Angola, con el Ministerio de Geologia y Minas de Angola
(IGEO), valorado en 35 millones de ddélares. La multinacional espafiola, integradora de
soluciones tecnoldgicas y especializada en servicios avanzados de tecnologia, consolida asi su
presencia en Africa y da un importante paso en su estrategia de diversificacion en mercados
emergentes.

Tecnologia espafiola en la mineria angolefia

El contrato forma parte del Plan Nacional de Geologia (PLANAGEO), que vertebra una de las
actividades mas estratégicas del pais. SATEC sera la encargada de implantar los principales
sistemas de informacién y servicios del IGEO, asi como de desarrollar las aplicaciones vy las
plataformas tecnolégicas que dardn soporte a los principales procesos y servicios.

La multinacional espafiola ha sido seleccionada en un concurso internacional en el que se ha
valorado su capacidad tecnoldgica y soluciones propias y la experiencia adquirida en sus mas
de 25 afos de trayectoria desarrollando soluciones de geolocalizacién, tramitacion electrénica,
frameworks de desarrollo, e-learning y comercio electrénico, entre otras.

Expansién en el exterior y consolidacion en el continente africano

El contrato representa un nuevo hito con el que SATEC afianza su presencia en el continente
africano, donde es una de las principales compafiias TIC espafiolas. Con presencia en Africa
desde 2001 ha ido progresivamente ampliando su presencia y, actualmente, desarrolla su
actividad en paises como Marruecos, Argelia, Tanez, Angola, Mozambique, Cabo Verde,
Senegal y Togo.

En Angola, donde empez6 a operar en 2008 ha desarrollado proyectos fundamentalmente para
las Administraciones Publicas.

SATEC basa su estrategia de negocio en la diversificacion geogréfica, la verticalizacién y
especializacién en sectores estratégicos; un modelo de negocio apoyado en la experiencia de
méas de 25 afios en el desarrollo de soluciones avanzadas, que le ha permitido crecer y
consolidarse en otros mercados emergentes de Oriente Medio y América Latina, en paises
como México, Costa Rica, Guatemala, Colombia y Peru.

En la actualidad, el negocio internacional representa ya mas del 50% de la facturacion total del
Grupo SATEC. La tecnolégica prevé que el peso de su actividad internacional alcance el 60%
en el periodo 2013/2015.



