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Luis Rodrfguez-Ovejero < El presidente de Satec apuesta por Africa

Satec volvera a beneficios

por su negocio internacional

MANUEL GIL
mgli@neg-ocla.com
Luis Rodriguez Ovejero, presi-
dente de Satec, dirige desde la
tranquilidad y la apertura de
horizontes su compatia 100%
espanola. El maximo respon-
sable de la empresa de servi-
cios TI, reconoce en entrevis-
ta con NEGOCIO, que la actual
crisis econdmica les ha afecta-
do como a todas las empresas,
perono de igual manera.
Rodriguez Ovejero sefiala
que en este ejercicio Satec vol-
vera a los beneficios, tras el du-
0 2009, gracias a que "crece-
mosen cuota de mercado, aun-

que tenemos menos marge-
nes de beneficio’.

"Conservar el dia a dia",es uno
de los lemas de este asturiano,
que estd al frente de una com-
pafiiaespecial, por suindepen-
dencia financiera, y su capaci-
dad de abrir brecha—tecnolo-
gica, ademas— en mercados
tan complejos como Marrue-
cos,0Angola.

"Buscamos aplicar solucio-
nes de éxito en nuevos secto-
res, como la sanidad", sefala el
presidente de Satec. Esta aper-
tura hacia nuevos mercados
les llevara a facturar este afio
en torno a 130 millones de

euros, un 10% mas respecto a
2009, unacifraquelesvuelvea
llevar al break even e inclusoa
los beneficios moderados alos
que estaban acostumbrados.

Con gran parte de su cartera
de pedidos en manos de la Ad-
ministracion Plblica, Satec es-
td presente en la mejora de la
burocracia en Espafia, como es
el caso de proyecto de gestion
digital puesto en marcha por
laDireccion General de Trafico,
en base a una solucion desa-
rrollada por Satec.

Aunque Rodriguez-Ovejero
reconocer que "la tecnologia
no va tan deprisa como en
2000y 2001", considera que la
clave actual estd en la utilidad
de las plataformasy solucio-
nes. Por este motivo, N es tan
importante para Satec el desa-

rrollo de productos, como la
capacidad de integrarlos de
manera eficaz. "Conocemos el
proceso de los negociosde TI",
sefiala Luis Rodriguez Ovejero,
yeso"esclave parael cliente".
En el afo que corre, Satec ha
cerrado el primer trimestre
con un alza del1,5% en la factu-
racion registrada en Espafa.
Pero la evolucién importante
es la experimentada en inter-
nacional, donde crece el 20%
respectoa 2009.
Rodriguez-Ovejero reconoce
que han recibido propuestas
de compra sobre la compafifa,
pero sehala que para Satec es
mas importante "mantener la
linea de actuacion", la filosofia,
para trabajar a su ritmo. Ahora
"hay que trabajar el doble para
ganar la mitad" sefiala. <
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