satec @h

EXxpansion

RECORTE DE PRENSA
PRESS CUTTING

Fecha: 28/08/10
Seccion:
Pagina/s: 8

Empresas

Tecnologia que traspasa fronteras

satec/ Esta compafiia de servicios informaticos ha encontrado en el Magreb, un destino con grandes
oportunidades de negocio. Este afio, la mitad de la facturacién procedera de Marruecos, Argelia y Tlnez.

EAMadrd

Si la crisis acecha a Espana,
busquemos otros destinos.
¥sta es Ia filosofia que ha he-
cho suya Luis Rodriguez-
Ovejero, presidente de lamul-
tinacional recnoldgica espa-
nola Sarec. La formula parece
funcionar. Este ano, Satec es-
peraaumentar los ingresos un
10%, que ascendieron a 112
millones de euros en 2009, y
que la mitad de a facturacion
proceda de Ia actividad inter-
nacional.

Las buenas previsiones
compensaran el descenso de
pedidos sufrido el ano pasado,
ras enfrentarse de golpe a la
contencion de presupuestos
de las empresas y administra-
ciones puablicas. Con todo,
Rodriguez-Ovejero, que fun-
dé Satec hace ya 23 anos, no
ha sido nunca un empresario
obsesionado por las grandes
cifras. Para este ejecutivo es-
panol, 1a calidad cuenta mas
quelacantidad.

Segin el directivo, “los
clientes compran menos
equipos con 1a crisis, pero re-
claman mds servicios, y noso-
ros hemos preferido contra-
10§ SEEUros antes gue mayor
volumen”.

Hacia el exterior...
Superado el susto inicial, se
imponen unos ambiciosos
planes de crecimiento. El ob-
jetivo es duplicar el tamano
en cinco anos, haciendo hin-
capié en la actividad interna-
cional. La compania prevé
quesus filiales de Portugal y el
Magreb crezcan por encima
del mercado nacional.

Satec parece preferir el
continente africano a Lat-
noamérica pues, ademis dela
cercania, ofrece uncs merca-
dos menos samurados. En este
TITILOrio, Satec tene en mar-
cha negocios, prindpalmente

En laimagen, la sede de la compaiia de servicios informétices Satec,en Madrid,

con operadoras de welecomu-
nicaciones y administracio-
nes pablicas.

Hasta ahora, esia empresa
ha colonizado Tanez, Ma-
rruecos y Argelia. En sus
aventuras africanas, la em-
presa ha oprado por asociarse
con firmas locales, con una
gran mayoria de empleados
de los paises en los que opera.
“El tamano para compedr -
M3, perono elimina, y no po-
demos decir que nos falten
oportunidades de negocio”,
declaré Rodriguez-Ovejero

Después de 23 aiios,
su presidente no ha
dejado de creer que
la tecnologia noes
un fin en si misma

lidad abierta a los servicios al
cliente, y no sélo a la implan-
tacion de infraestructuras”,
apuntaba Rodriguez-Oveje-
To.

“Hemos entrado en un
COMTNente en un momento
enel queya estd todo inventa-

La diversificacion geografi-
cay “haber acertado de pleno
en los sectores con los que
mas trabajamos™ son las cla-
ves de la compania para cre-
cer en plena crisis, como de-
fiende siempre el ejecutivo
espanol.

La cooperacion con los
clientes, “desde el principio al
final del proceso”, es otro de
los factores que determina el
namero de clientes que re-
TIEVaN SuS CONrares. A fina-
les del ano pasado, la cartera
de pedidos se habia incre-

mente de deuda estrucrural,
por lo que financia su credi-
miento con caja y circulante.

De la facturacion de 2009,
se destinaron unos 700.000
euros a actividades de 1+D+i
muy variadas. “No seguimos
un enfoque de la I+D hacia
sectores determinados, sino
hacia productos con una vi-
sion lo mas extensa posible.
Se trama de llegar a un conjun-
10 de clientes amplio”, expli-
can fuentes de esta compania
ibérica.

..Sinolvidarlcs origenes
Ademds de Madrid, en Espa-
Na, Satec cuenta con oficinas
en Barcelona, Bilbao, Burgos,
Las Palmas, Sevilla, Santan-
der, Toledo, Valladolid, va-
lendia, Vigo y, por alimo, As-
urias. Su desembarco en el
Principado ha sido relativa-
mente tardio, si se tiene en
cuenta gue su fundador y pri-
mer ejecutivo es un orgulloso
asturiano, concretamente, de
Oviedo.

En la acrualidad. Satec
cuenta con mas de un cente-
nar de empleados en su cen-
o aswuriano de Avilés, que
ejecutan proyectos tecnologi-
cos para clientes en toda Es-
panay de paises europeos
proximos.

“No hace falta ser una gran
multinacional para crecer.
Tampoco se trata de crecer
exclusivamente por unacues-
tion de tamano”, repite siem-

enunarecienteentrevistacon  do.Laexperiencianospermi- - mentadoun20%. pre Rodriguez-Ovejero, y se
EXPANSION. e NO CaeT eN CIerTos erTores ¥ Satec es una compania de  guardaun lema masen el bol-
Ademis, Satec dispone de  lograr quelos procesosdeim-  capital neramente espanol,  sillo: “La tacnologia slo tiene

oficinas en Senegal y Angola.  plantacion sean mas agilesy  que emplea a mds de 1100 senrtido como herramienta,
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Adjudicaciones muy dispares

El pasado junio, la ‘Plata’ es el nombre El Ministerio de Uno delos proyectos

eléctricalusa EDP eligié ab proyecto E fay Hacienda le verdes en losque
a Satec para optimizar su puesto enmarchaen Asturias,  adjudicd en2009 uncontrato  trabaja Satec consiste en
red corporativa intemacional.  con la colaboracién de Satec, para la gestion global desus la monitorizacién y registro
Atravésde servicios de para mejorar,a través sistemas de infformadén, por de la floray la fauna del parque
asesoramiento estratégico, de las nuevas tecnologias, valorde 23 millonesde euros.  nacional de Dofiana (Hueha).
consultoria y andlisis, la atenciénremota a los Satectambién cubrelos La empresa ha desplegado
EDP quiere fadlitar el ciudadanos que requieren suvmscbassu\catéu'nca paraello unared de
crecimiento futuro de sured. unaatendén especial de indden sensores por todo el parque.




